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DESCRIZIONE Durante la pratica forense, svolta a Perugia presso lo studio dell'Avv. Cristian Brutti, mi sono
principalmente occupato di diritto bancario.

Sono iscritto all'Albo degli Avvocati di Roma dal 15.11.2018 e ho maturato esperienze nel contenzioso
civile ed in particolare: recupero crediti, procedure di sovraindebitamento, rito locatizio, risarcimento
danni.

Mi sono anche occupato di diritto penale limitatamente a procedimenti aventi ad oggetto il reato di
di�amazione; oltre ad aver collaborato con la segreteria particolare del Presidente della Commissione
Parlamentare Antima�a (Nov. 2018 - Agosto 2019).

Attualmente collaboro con lo studio legale IMI: https://studiolegaleimi.net/

 

ESPERIENZA

Perugia, provincia di
Perugia, Italia
Gennaio 2016 - Luglio 2017

Praticante Avvocato
Studio Legale - Avv. Cristian Brutti

Roma
Novembre 2018 - Agosto
2019

Collaboratore presso la segreteria particolare del Presidente (sen. Nicola Morra) della
Commissione Parlamentare di inchiesta sul fenomeno delle ma�e e le altre organizzazioni
anche straniere
Consulente

Roma
Novembre 2018 - Attuale

Avvocato
Studio Legale IMI

ISTRUZIONE

Roma
2015

Laurea Magistrale in Giurisprudenza
Università degli Studi di Roma Tor Vergata

2018 Diploma della Scuola di Specializzazione delle Professioni Legali
Università degli Studi di Perugia

2020 Corso di Alta Formazione per Gestore della Crisi da Sovraindebitamento del Consumatore e
dell'Impresa
Università Telematica degli Studi - IUL
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LINGUE

Inglese
Livello base

COMPETENZE

Redazione di atti legislativi: proposte di
legge, formulazione emendamenti,
interrogazioni parlamentari

capacità organizzative - collaborativo

Risoluzione dei con�itti e mediazione:
lavorare con gli altri per risolvere i con�itti
interpersonali e le divergenze in modo
positivo

Capacità di negoziazione, persuasione e
in�uenza: lavorare con gli altri per
raggiungere un risultato comune

Lavoro di squadra: essere in grado di lavorare
con gli altri in team, sia formali che informali


